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宁波鲍斯能源装备股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20210603 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研     □分析师会议       □媒体采访              

□业绩说明会       □新闻发布会       □路演活动 

□现场参观  其他（电话会议） 

参会单位名称 广发基金：杨冬；国海证券：张涵；横琴人寿：蔡晟 

时间 2021 年 06 月 03 日 16:30-17:30 

地点 公司 

上市公司接待人员 董事长陈金岳、董事会秘书徐斌、总工程师张炯焱 

投资者关系活动主

要内容介绍 

调研记录： 

董秘就公司的基本情况作了简单的介绍。公司参会人员并就投资者关注的

问题作相应的解答，主要问题及回复情况内容如下： 

 

问题一：公司螺杆压缩机的基本情况及未来市场空间？ 

答复：经过十几年的研发与发展，公司是国内主要的螺杆压缩机主机、整

机的制造商。公司螺杆压缩机的产品系列品类齐全、规格种类众多，具有较强

的市场竞争力。公司的螺杆压缩机主机也是国家单项冠军产品，市场占有率高。

后期，我们将开发无油螺杆压缩机等高端产品，争取在该领域取得更好的成绩。 

随着中国制造业的发展，未来对螺杆压缩机的需求也越来越大，特别是无

油螺杆等高端产品的市场需求会持续增长。 

 

问题二：公司一季度整体的利润率表现优异，公司是如何规避原材料价格上涨

的风险？ 

答复：公司一直以来坚持核心技术的培育，不断推陈出新研发新产品，同

时对现有产品的制造工艺进行持续改进和优化，降低了制造成本。另外公司的

生产制造规模也在不断的扩大，形成一定的规模效益，降低了生产费用。所以



原材价格的上涨对公司整体经营业绩影响不大。 

 

问题三：公司真空泵产品的未来发展空间？ 

答复：真空泵应用场景十分广泛，包括电子、光学、食品、医药、电子等

领域都有应用。未来的真空设备的应用市场随着科学技术的发展将会不断拓展

和扩大的。以前在一些高端领域的国内的真空泵制造技术比较薄弱，基本都以

进口产品为主，国内产品的市场占有率较低。该领域的进口替代的空间较大。 

2011 年开始，公司开始培育真空泵板块，经过几年以来的研发和投入，厚

积薄发，产品开始得到市场认可。2020 年度，随着公司真空泵技术性能不断提

高，产品品类不断完善，同时得益于光伏等行业的发展，国内真空泵行业的进

口替代提速，公司真空泵业务大幅增加。2020 年度实现营业收入 13,598.67 万

元， 同比上升 182.29%；占营业收入的 6.90%。真空泵板块未来将成为公司重

要的业绩增长点。 

 

问题四：公司的销售体系及回款政策？ 

答复：公司的产品种类比较多，不同的产品销售方式不尽相同。公司目前

主要是以直销和经销商相结合的方式。 

公司根据经销商的信誉度对经销商进行评级，根据不同的评级，公司给予

不同评级的经销商不同的回款时间和信用额度。 

 

问题五：关于刀具板块公司后续有什么考量？ 

答复：阿诺精密专业从事研发、生产、销售数控加工用精密、高速切削刀

具、超硬刀具、各类精密工具和硬质合金工业品、提供售后服务及各类切削刀

具的修磨服务。公司在国内孔加工领域一直处于领先地位，公司产品主要应用

于汽车零部件，航空航天、模具、医疗等领域， 

阿诺精密后续计划高起点进入硬质合金刀片的制造，成为替代进口刀片的

主力军。公司产品将由现在的非标刀具为主转变成以标准刀具为主、非标刀具

为辅的格局；将硬质合金刀具的产品从目前的整硬刀具扩展到整硬刀具和硬质

合金刀片全领域。 



 

问题六：阿诺刀具的优势在哪儿？ 

答复：阿诺精密立足于技术加服务，与主要客户都能保持的较稳定的供应

关系，同时由于中国率先走出疫情，国内制造业产能及客户需求的迅速恢复及

扩张，国外疫情反复，导致客户选择本土刀具供应商的意愿非常强烈。阿诺定

位高端制造，替代进口，在此轮刀具国产化中占据了先机。 

阿诺刀具产品针对国内设备的应用状况专门进行设计、调试，与国内工厂

的应用环境相匹配程度较高，在精度、使用寿命等方面都有不错的体现。同时

阿诺有雄厚的技术积累，在全国重要的制造业集中地区，建立了修磨网点，能

为客户提供优质的技术服务。 

 

问题七：阿诺刀具产品在航天、军工领域的发展情况？ 

答复：阿诺精密现在已经是中航工业、中国航发、中国兵器的刀具品牌供

应商，主要提供加工航空航天发动机、飞机结构件、兵器器械的金属切削刀具。

目前这一领域发展较快，预期未来也将会有较好的表现。 

  

问题八：阿诺精密在汽车行业最主要的下游客户有哪些？ 

答复：阿诺精密的核心客户有一汽大众、上海大众、福特、博世、长安、

普惠、舍弗勒等。 

 

附件清单 无 

日期 2021 年 06 月 03 日 

 


