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宁波鲍斯能源装备股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20210204 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研     □分析师会议       □媒体采访              

□业绩说明会       □新闻发布会       □路演活动 

□现场参观  其他 （约调研平台的电话会议） 

参会单位名称 亿汇基金、金码创投、国信证券、国金证券、吉雅投资等机构 
 

时间 2021 年 02 月 04 日 15:30-16:30 

地点 公司 

上市公司接待人员 董事长、董事会秘书、财务总监、真空事业群负责人、阿诺精密总经理 

投资者关系活动主

要内容介绍 

调研记录： 

公司董秘介绍公司的基本情况及生产经营情况，并就投资者关注的问题作相应的解

答，主要问题及回复情况内容如下： 

问题一：公司2019年的ROE是负的，2020年年报虽然还没有正式披露出来，但是从

近期发布的年度业绩预告来看2020年公司预计实现归属于上市公司股东的净利润

0.95至1.2亿元，与上年同期相比实现扭亏为盈，2020年度的ROE应当也是有所回升，

造成这种情况的原因主要有哪些？ 

答复：公司2019年基于谨慎性原则，为更加客观、公允反映公司财务状况，对被并

购的阿诺精密、新世达、威克斯、亚仕特、新加坡亚狮计提了商誉减值准备合计3.14

亿元，致使最终2019年度公司虽实现营业收入15.6亿元，较上年同期增长3.60%，但

归属于母公司所有者的净利润-1.4亿元。 

2020年，公司压缩机产品市场需求旺盛，刀具产品进入航空航天、军工等新的业务

领域，压缩机、真空泵、液压泵、刀具等产品的进口替代明显提速，促使公司营业

收入同比增幅较大；毛利率上升较为明显。虽然在报告期内，公司收购的部分子公

司因进行业务调整，又受到“新冠疫情”影响，业绩未达到预期，预计计提商誉减

值1.2亿。减值后，公司总体剩余商誉1.7亿左右，风险得到释放。 



公司自上市以来，经营状况良好，营业收入呈稳步增长态势。近几年，公司净利润

出现波动，主要为商誉减值所致。 

 

问题二：未来随着光伏扩产叠加国产替代，产品进入龙头供应链就会有希望为公司

带来持续性的业绩弹性。公司就这一方面的未来展望？ 

答复：公司真空泵产品主要应用于镀膜、真空炉、光伏、冻干等行业，目前主要以

光伏为主。2020年公司真空泵产品进入了光伏龙头企业的供应链，也得到他们较好

的认可。我们相信公司真空泵未来的市场前景是非常乐观的。 

 

问题三：公司2020年真空泵业务占营业收入的比例，预计2021年真空泵的业务大概

会呈现什么样的一个态势呢？ 

答复：2020年真空泵业务占公司整体的营业收入比例不高，但其增速明显，较上年

同期的真空泵业务有明显增长。 

公司真空泵是从2011年开始研发的，通过多年的技术积累，已成功研发了旋片式真

空泵、罗茨式真空泵、螺杆真空泵和涡旋泵等产品。经过前期的技术积累，公司目

前在真空泵产品方面已经有了一定的丰富度，相对各类工况应对能力较强，在碰到

不同工况工艺要求时总体接单能力比较有优势。 

在市场认可度上，目前公司真空泵产品的市场口碑较好，得到了市场的很大认同。

在生产能力上，公司将持续增大真空泵领域的投入，增强公司生产能力。 

我们对公司2021年真空泵业务板块持乐观的态度，非常看好真空泵业务的发展，预

期2021年将继续呈增长的态势。 

 

问题四：公司相关产品国产替代进程，目前主要面对的不确定性因素有哪些？  

答复：国产替代一直以来得到了国家的鼓励和支持。随着国家的强大、技术的进步，

民族工业、民族名牌的崛起是必然的趋势，是不可阻挡的。 

我们认为，国产替代进程所面临的不确定性主要在技术层面。国外的大品牌，他们

在一个领域中深耕多年，技术沉淀丰厚。要实现国产替代，就要求我们技术要过硬，

要持续不断地进行研究开发，实现技术上的迭代，掌握产品的核心技术，有核心竞

争力。国产替代的关键在于自身，而不是在于替代对象和竞争对手，自身的强大是



关键。 

 

问题五：从短期来看，因为疫情公司在2020年熔喷布鼓风机领域的出货情况良好，

但这种情况的盈利持续性是比较差的，同时航空类刀具领域的出货也是很不错的，

但由于前期航空类产品认证的周期会比较长，实现放量是需要时间的，在这种过渡

的时期，公司有没有一些其他新的利润增长点呢？ 

答复：公司生产的压缩机是通用产品，应用领域广泛，并不会因为某个应用场景的

变动，对公司造成非常重大的影响。2020年4、5月份，因为“新冠疫情”的影响，

熔喷布鼓风机出货量相对较多，但对总体销售额影响不大，占压缩机业务板块的销

售比重较低。下半年，在疫情因素消失后，公司的销售继续呈现了良好的增加势头。

我们认为压缩机业务板块的盈利具有持续性。 

阿诺刀具在航空航天领域，现在已经是中航工业、中国航发、中国兵器的刀具品牌

供应商，提供加工航空、航天发动机，飞机结构件，兵器器械的金属切削刀具。刀

具业务预期在未来也会有较好表现。 

在未来，公司将始终坚持高端制造、智能制造的发展方向，做强做大一机二泵（压

缩机、真空泵、液压泵），做精做专精密切削刀具、精密传动部件。同时公司在现

有产业基础上，通过工业品新零售公司，探索培育产业互联平台，赋能产业链工厂。 

我们对公司未来的经营状况抱有非常大的一个信心。 

 

问题六：公司近期是否有感受到下游需求跟随宏观经济有明显的好转？公司一季度

的排产和接单情况如何？  

答复：公司主要产品是通用设备，宏观经济向好同样也会传递到公司市场需求层面。

近期公司产品的市场需求旺盛，接单情况良好。 

目前公司生产部门的排产比较饱满，生产繁忙。总体上公司的排产和接单能力可以

满足市场需求。 

附件清单 无 

日期 2021 年 02 月 04 日 

 


