证券代码：300441                                    证券简称：鲍斯股份

宁波鲍斯能源装备股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2015-01
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	工作单位
	姓名

	
	海富通基金
	陈林海

	
	海通证券
	龙华

	
	海通证券
	耿耕

	
	华创证券
	赵志铭

	
	东方证券
	佘炜超

	
	东北证券
	吴江涛

	
	东海证券
	吴琛越

	
	常莳投资
	刘青林

	
	望正资本
	张金贵

	
	光大保德信基金
	乔敏

	
	财通证券资产管理
	蒋琳宏

	
	华泰柏瑞基金
	张婕衎

	时间
	2015年 11月26日下午

	地点
	浙江省奉化市西坞街道尚桥路18号鲍斯股份公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	鲍斯股份董事长：陈金岳

鲍斯股份总经理：范永海

鲍斯股份副总经理、董事会秘书：陈军

阿诺精密副总经理：王薇
阿诺精密副总经理：刘伟

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 鲍斯股份目前主推的产品主要是什么？这一产品有什么优点？

答:本公司目前营销的主推产品是两级螺杆压缩机。相比传统的单级螺杆压缩机，两级机能耗更低，效率更高，正好顺应我国节能环保的发展趋势。

2、 两级螺杆压缩机目前在压缩机市场上占有多少份额？发展前景如何？

答：2013的时候，两级螺杆压缩机的市场占有率大概是1%。当时发改委有发文，要求到2015年底，将这一数字提升到10%，但现在其实还远没达成这一目标。两级机代表着节能环保的大方向，未来的市场规模会非常大！

3、 鲍斯选择并购阿诺精密是出于什么考虑?

答:阿诺精密主要产品是金属切削刀具，系本公司产业链上游公司。通过本次并购阿诺精密，鲍斯股份将在原有螺杆压缩机核心业务的基础上，进入高效硬质合金刀具制造领域，实现螺杆压缩机和金属切削业务“相辅相成、双轮驱动”的发展战略。

4、 阿诺精密所处市场，全国的市场容量大概是怎么样的？

答：2012年，有一个权威机构统计过，全国的金属切削工具市场规模大概在300亿，其中高端刀具约占其中的35—40%。而具体到阿诺所处的细分领域--孔加工刀具这一块，市场规模大概在12-15亿元。

5、 阿诺精密未来的市场开拓计划是怎么样的？将重点开发哪些行业的市场？

答：我们对于刀具产品的市场开发，一方面将继续开拓汽车行业的新客户，推广我们的优势产品；另外将向军工和航空行业领域延伸。在被鲍斯股份并购后，我们也会努力将自己的刀具产品向压缩机行业拓展。

6、 相比国外的竞争对手，阿诺精密的优势主要在哪里？

答：首先，阿诺精密的产品在技术和质量上已经达到了国际先进水平，我们有实力去取代进口产品；其次，阿诺公司在全国有11个子公司和服务网点，就近向客户提供修磨服务，这一点是国外厂商做不到的。

7、 阿诺精密在现有刀具业务之外，还准备拓展新的涂层业务，这一块市场前景如何？公司现在涂层的经营情况如何？

答：涂层具有隔热、增加硬度、润滑等多重作用，能有效大幅增加产品的使用寿命，而且可以应用到刀具、汽车零部件、模具等多种产品，市场很大。

本公司目前只有一条涂层生产线，产能连内部需求都还没能满足，需要后期增加投资。等到未来产能上去了，有余量供应到市场，我们预测，涂层产品毛利率能达到50%，净利率能达到30%，将很好的提升公司的盈利能力。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年 11月26  日


